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مشخصات طرح -بخش اول   

 

  "  پروژه هایپراپلیکیشن پرداخت واید "

 

 ( مشخصات متقاضی  1

 شرکت الف ( اطلاعات عمومی

 ریا آشرکت سازگار رایانه نام:  ➢

 سهامی خاصنوع شخصیت حقوقی:  ➢

 آریاکو ی: نام تجار ➢

 14005563509شناسه ملی:  ➢

 14005563509کد اقتصادی:  ➢

 561704شماره ثبت:  ➢

 1394/  11/  04 تاریخ ثبت: ➢

 info@ariaco.orgایمیل:  ➢

 https://ariaco.org آدرس سایت: ➢

 4، واحد 2، طبقه 23تهران، ازگل، خیابان هاشم ازگلی، پلاک  :دفتر مرکزی آدرس محل استقرار ➢

 1695835189کد پستی: ➢

 02122469367شماره تماس ثابت:  ➢

 09306739945 شماره تماس همراه: ➢

 

 درصد مالکیت در شرکت  10ب ( سهامداران با بیش از 

نام و نام 

 خانوادگی / نام 
 درصد مالکیت  تعداد سهام کد / شناسه ملی نوع شخص 

 99/50 1019999 0078941271 حقیقی مهرداد حیدری 

 10 200000 2939788601 حقیقی احمد پویان فر 

شرکت توسعه فن  

 آوری ارزش پرداز 
 39 780000 14008462867 حقوقی 
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 ج ( مشخصات اعضای هیئت مدیره 

نام و نام 

 خانوادگی 
 کد ملی 

نماینده 

شخص  

 ی حقوق

 لایمی تماس ماره ش ت توضیحا سمت 

 -  0078941271 مهرداد حیدری 

و   مدیرعامل

نائب رئیس 

 هیات مدیره 

Heydari.mehrd 09125881225 موظف
ad@gmail.com 

 2939788601 احمد پویان فر 

شرکت توسعه  

آوری ارزش فن

 پرداز 

رئیس هیات  

 مدیره
apouyanfar@g 09121862848 غیر موظف

mail.com 

 -  0923151524 عطیه سروی 
عضو هیات  

 مدیره
@Atiehsarvi74 09120821410 غیر موظف

gmail.com 

 

 ( مشخصات طرح 2

 اطلاعات پایه الف ( 

 واید افزار پرداخت الکترونیک نرم  عنوان طرح:   ➢

 واید فینت  :ی نماد پیشنهادی طرح به فارس ➢

 appwideنماد پیشنهادی طرح به انگلیسی:  ➢

 فینتک حوزه فعالیت طرح:  ➢

 تهران استان محل اجرای طرح:  ➢

   03/1402 : زمان پیشنهادی برای آغاز فعالیت عملیاتی طرح ➢

 

 طرح  شرحب (  

های سنتی  امکانات الکترونیکی جایگزین روش  شویم و وسایل و ام الکترونیکی هوشمند نزدیکتر میروز یک قدم به دنیای تمهر  

تغییرات اساسی در نظام اقتصادی صورت گرفته که خدمات مالی و پرداختی یکی از    ،در پی دیجیتالی شدن دنیای امروز  شوند.یم

. این خدمات مورد اقبال عموم مردم قرار گرفته و کار را بیش از پیش برای همه آسان کرده است  در حال تحولمهمترین خدمات  

  است.

مین دلیل درصدد تولید راهکار  ه  به.  افراد جامعه دارد  میانمعی  های ارتباط جضریب نفوذ را در بین دستگاه   ها بالاترین امروزه موبایل

هایی که قبلا به آن پرداخته نشده بود بپردازیم و به جای پاک کردن  های نوآورانه رفتیم تا به نیازبه دنبال ایده  ، وایدافزار موبایلی نرم

 .صورت مسئله، به آن پاسخ بدهیم



 
3 

 

وی  ر  بر  فراوان   تحقیقات  با   و  کرده   بررسی  را   آن  جوانب  یهمه د شدن به مرحله عملی،  ما برای رسیدن به این اهداف قبل از وار

های جوان و توانمند ایرانی در  م محکم و بی نقص را به کمک نیروی ایم یک گافق در سطح بین المللی، تلاش کرده محصولات مو

 راستای ارائه یک محصول با کیفیت جهانی بکار ببندیم. 

 آریاکو مشخص شد: ماموریت 

 افزاری موبایلی که تبادلات مالی را بدون نیاز سخت افزار جانبی انجام دهد. تولید محصول نرم 

 کند؟واید چیست و چگونه کار می

کند انقلابی را در صنعت  ای که در تراکنش بین موبایلی ایجاد میپهنه با وسعت و  . واید  واید یک راهکار جامع پرداخت است  پلتفرم

را تا فاصله  پرداخت  برای اولین بار در جهان    ،فایواید برگرفته از تکنولوژی وای   .سازدپرداخت بدون تماس و دوربرد فراهم می

 سازد.متری محقق می 50حداقل 

را دارد.  ی پرداخت  تمام هدف ما از ایجاد واید، داشتن یک پرداخت سریع و امن برای کاربران و جهانیان است و پتانسیل تغییر متدها

دغدغه  جمله  مراز  که  میهایی  دارند  مالی  تبادلات  بحث  در  پدم  زمان  به طولانی شدن  پرداخت  توان  پرداخت،  امنیت  رداخت، 

افزار پرداخت موبایلی راهکار نرم عنوان اولین  ه  اشاره کرد. این محصول ب  ...های مختلف، سهولت پرداخت، دریافت وجه و  قبض

ثبت اختراع شده و مفتخریم که این محصول برای  جهت حذف دستگاه کارتخوان بانکی    WIFIولوژی  هوشمند با استفاده از تکن

 اولین بار در جهان رونمایی خواهد شد. 

سازی در واید پیاده راهکار پرداخت اینترنتی توسط بارکد پویا را  ما اولین    .شودنوآوری واید به حذف دستگاه کارتخوان خلاصه نمی

ایم که کمک بسیار زیادی در سرعت و امنیت پرداخت در فضای اینترنت را دارد و مسئله فیشینگ اطلاعات کارت بانکی را  کرده 

و   نموده  حل  خاطره کاملا  به  را  پویا  رمز  همیشه  میبرای  روش ها  همچنین  متنوعی  سپارد  اتوبوس،  های  تاکسی،  پرداخت  در  را 

 ایم که انقلابی در صنعت پرداخت خواهد بود. و، پارکینگ و رستوران عرضه نموده عوارضی، متر

تیم تحقیق و توسعه آریاکو با بررسی موشکافانه تمام رقبای داخلی و خارجی خود، واسط کاربری بسیار جذاب و کاربر پسندی را  

 دهد.طراحی نموده است که به کاربران حس سادگی، آرامش، اعتماد را می  با پیش زمینه رنگ آبی برای واید 

کنندگان پول با نصب نسخه مشتری و اتصال واید به کارت شتابی  دارد، مشتریان و پرداخت   واید دو نسخه مستقل مشتری و پذیرنده 

د داشت. نسخه پذیرنده مربوط به کسب و کارهای  ن خود، امکان انتقال وجه، پرداخت اینترنتی و پرداخت با دستگاه کارتخوان را خواه

آماده    خود   مختلف است که اصناف نسخه پذیرنده را در موبایل هوشمند خود نصب کرده و با وارد کردن اطلاعات شخصی و بانکی

 د. نباشدریافت پول از مشتریان می

 50های اطراف را )تا شعاع  ه یرنده، لیست پذیرنددر این سناریو هر کاربری که نسخه مشتری را داشته باشد با نزدیک شدن به پذ

 شود. کند و با انتخاب پذیرنده مورد نظر و وارد نمودن مبلغ، پرداخت پول انجام میمتری( در موبایل خود مشاهده می 

ستکاری در تبادلات بین سرور و کلاینت شده است که امکان دزدی و د  END TO ENDنگاری  سازی امنیت رمزواید موفق به پیاده 

که جز یکی از موارد   است  مندبهره    HSMافزاری  داری کلید خصوصی از حافظه سخترساند و برای نگه ت را به صفر می اطلاعا

 باشد. می PCI-CPOC2020امنیتی توصیه شده بانک مرکزی ایران و استاندارد 
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 امکانات واید:  

  بوسیله موبایل POSلایسنس انحصاری پرداخت بدون تماس جایگزینی دستگاه  •

 نخستین محصول موبایلی ارائه شده در حوزه پذیرندگی •

 راهکار پرداخت اینترنتی توسط بارکد •

 و لیست مخاطبین   QR CODEامکان انتقال وجه توسط  •

 افزاراضافه کردن سختاهی و تاکسی بدون  راهکار منحصر بفرد عوارضی، مترو، اتوبوس، فروشگ •

 افزاری دارای نسخه پذیرندگی با رعایت الزامات پولشویی بانک مرکزی اولین محصول نرم  •

  تکیبه سایر محصولات فین   APIو   SDKپذیرندگی و ارائه امکان هم •

 گیری راحت و داشبوردیامکان گزارش •

 اپلیکیشن ارائه دهنده خدمات متنوع جانبی در راستای مونولتیک  •

  عنوان کیف پوله امکان اتصال به کارت شتابی بانکی ب •

 همراه موقعیت مکانیه  رسید پرداخت ب  •

 سامانه هوشمند مانیتورینگ و کشف تقلب  •

 ضرورت اجرای طرح واید از منظر بانک چیست؟ 

های  ضرورت اجرای روش و  کارهای اینترنتی  افزاری، تغییر سریع مدل کسب و  انعطاف بسیار زیاد راهکارهای نرم دلیل  ه  امروزه ب

 توان اشاره نمود:این روش به موارد ذیل می سازیاز مزایای پیاده  .افزار بر کسی پوشیده نیستمبتنی بر نرم 

ای افزارهبروزرسانی سخت داری و  های خرید، نگه هزینه به  اکنش در شبکه پرداخت مربوط  عمده هزینه مبلغ کارمزد تر .1

داری شبکه خواهد شد  های نگه جویی خوبی در هزینه افزار از چرخه پرداخت، صرفهبانکی است که با حذف کامل سخت

 که موجب کم شدن کارمزد تراکنش خواهد شد. 

 میلیون ترمینال دستگاه کارتخوان بانکی امن و رایگان. 80امکان ارائه  .2

 ای خواهد شد. ه ر شبکه پرداخت بسیار سریع و لحظ هکار ارائه شده، بروزرسانی و نظارت بافزاری رابخاطر ماهیت نرم  .3

  های رایج همچون اسکیمینگ، فیشینگ با ارائه راهکارهای امنیتی بروز جهانی جلوگیری خواهد شد.از تقلب  .4
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 شد. با کمترین هزینه محقق خواهد   EMVسازی سیستم پرداخت آنلاین منطبق با استاندارد پیاده  .5

های پرداخت بانکی مطابق با استانداردهای جهانی و نئوبانک خواهد  یع و مطمئن برای بروزرسانی سیستممیانبر بسیار سر .6

 بود. 

 کند.ن به شبکه پرداخت هزینه تحمیل میمیلیارد توما 500حذف کاغذ رسید بانکی که سالانه بیش از  .7

 باشد. افزاری میسر میفروشگاهی و قدیمی به راهکار نرم  هایتوسعه سریع محصول و اتصال سیستم  امکان .8

 فای.افزار و با کمک تکنولوژی وای عوارض آزادراهی بدون نیاز به سخت پرداخت  .9

 جلوگیری از خروج ارز در راستای اهداف اقتصاد مقاومتی ایران عزیزمان.  .10

 اقدامات آتی واید 

لانچ شده است درصدد هستیم که تا پایان    PWAهای اندروید، آیفون و  که محصول واید در استورهای ایرانی با نسخه   با توجه به این 

ده فعال  میلیون کاربر پذیرن  1میلیون کاربر مشتری فعال و    5دهیم به  انجام می   B2Cو    B2Bبا اقداماتی که در بازاریابی    1402سال  

نرم  این برسیم. محصولات موفق  برای  ب  افزاری  بتوانند سهم  بعضا که  یا  ن ح  ازار خود را ارتقاء دهند  برنامه مشخص  فظ کنند  به  یاز 

انداز محصول واید در راستای تکمیل خدمات بانکی و ارائه خدمات  برای این مهم سند چشم  .دنهای منظم دارانداز و بروزرسانیچشم

بانک  ها و نئوبایست به سمت دنیای مونولتیک اپ افزاری میمحصولات نرم   باشد میبدیهی    .فرد ذیل تعریف شده استه  منحصر ب

 :باشدمی زیربه شرح   گرفته شده استمحصول در نظر سه سال آینده هایی که برای ه شوند. برخی از این سرویسوق دادس

بر روی سرویس .1 اتومامطالعه  پرداخت  متروتیک عوارضی های  بدون سختها،  ترافیک  و طرح  پارکینگ  و عقد  ،  افزار 

 ربط های ذی قرارداد با سازمان

 رستورانی و  فودکورت سرویس اندازیراه  .2

 پذیرندگی با سایر محصولات بانکیتبلیغات گسترده محصول و قرارداد هم  .3

 های سوپر اپلیکیشن تکمیل سرویس .4

 های لندتک و ولث تکاندازی سرویس راه  .5

 ای و طلایی مطابق با الزامات ابلاغی بانک مرکزیرت اعتباری و مرابحه برنزی، نقره اندازی کاراه  .6

 منظور اتصال حساب پذیرنده شاگرد به پذیرنده دارنده کسب و کاره برای پذیرندگان ب  CHILD POSاضافه شدن  .7

 نگی برای تقسیم فاکتورهای اشتراکیوپرداخت د .8

 اندازی سامانه باشگاه مشتریان وایدراه  .9

 اندازی کوین مجازی در محصول و صرافی دیجیتال به کمک رمز ارزهاراه  .10

بدون صف )اتصال ابزار فروشگاهی از قبیل ترازو، صندوق و ارسال فاکتور تجمیعی سازی مراکز تجاری و خرید  هوشمند .11

 به واید( 

 گر مبتنی بر هوش مصنوعی اندازی خدمات توصیه راه  .12

 تبلیغ هوشمندانه محصولات و خدمات با استفاده از موقعیت مکانی  .13

  افزار جامع مونولتیک اپ و نئو بانکتبدیل محصول به نرم  .14

 اندازی محصول در پاساژهای تجاریراه  .15



 
6 

 

 های مشابه: تحلیل رقبا و نمونه 

ی جوانـب آن را بررســی کــرده و بــا تحقیقــات  وارد شـدن بـه مرحلـه عملـی همـهمـا بـرای رسـیدن بـه سهم بازار مناسب، قبـل از  

ر بــر  بیـن فــراوان  سـطح  در  موفـق  محصــولات  میوی  تـلاش  محکـالمللـی،  گام  یـک  کمـک کنیم  بـه  را  نقـص  بـی  و  م 

ببندیمنیـروی  بـا کیفیت جهانی بکار  ایرانـی در راسـتای ارائـه یـک محصـول  تمامــی امکانــات و    واید  .هـای جـوان و توانمنـد 

 هــای فعلــی برتــر بــازار ایران را داراست. هــای اپلیکیشــن ژگــیوی

ایران یک   های موجود در داخل و خارج ازررسی و تحلیل همه جانبه اپلیکیشن فرد و کاملا کاربردی، به  برای ارائه خدمتی منحصر ب

های برتر جهانی  های نو و خلاقانه اپلیکیشن ا ویژگیباشد و ما برای تولید یک اپلیکیشن کاربردی بکننده مینیاز اساسی برای تولید

. و محصولات موفق داخلی همچون موبایلت،  و ..  AliPay   ،GooglePay   ،AmazonPay   ،Gojek   ،Grap   ،Paytmمثل  

انداز طراحی  مارک محصولات داخلی و خارجی چشم  ایم. تحلیل رقبا و بنچو بله را زیر ذره بین قرار داده   آپ، تاپ، همراه کارت

محصول    10محصول برتر داخلی و    10ای مختلف  هرا هموار کرد بدین شکل که بخش   وایدو فنی محصول    UI-UXواسط کاربری  

المان مقایسه شدند و از هر بخش محصولی که بیشتری امتیاز را کسب نمود بعنوان الگوی طراحی و فنی انتخاب    32برتر خارجی با  

 شد. 

به ماهیت اختراع گونه محصول   به روش کیوآرکد و پروایدبا توجه  اینترنتی  پایانه فروش، قسمت پرداخت  به روش  داخت  گاهی 

های محصول، از تمام نقاط قوت طراحی و تجربه کاربری  ارجی ندارد ولی در خصوص سایر بخشفای هیچ رقیب داخلی و خوای 

پابرجاست.   انتهای عمر محصول  تا  نیز  این روال  استفاده شده است که  برای طراحی واسط کاربری و گرافیکی محصول  در  رقبا 

های مالی و پرداختی در ایران پرداخته و نتایج  که به بررسی امکانات اپلیکیشن   صورت گرفته  قایسه یک م  که در ادامه آمده،  یجدول

 کشد . را به رخ می وایدفردی ه ب  شود که این جدول به خوبی منحصرمقایسه می  واید با اپلیکیشن  

 تاپ پات بله ایوا آپ امکانات ردیف 

جی 

رینگ

 ی

 780 724 سکه

همرا

ه  

 کارت 

 واید 

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ اندروید  1

2 IOS ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ 

 ✔ ✔ -  -  -  -  -  ✔ ✔ -  -  ویندوزفون و وب  3

4 
امنیت سخت افزاری  

 HSMبوسیله 
 -  -  -  -  -  -  -  -  -  - ✔ 

5 
نسخه پذیرنده با الزامات  

PCI-CPOC 
 -  -  -  -  -  -  -  -  -  - ✔ 

6 
لایسنس انحصاری حذف  

 کارتخوان 
 -  -  -  -  -  -  -  -  -  - ✔ 

 ✔ -  -  -  -  -  ✔ -  -  -  ✔ پرداخت و دریافت 7

8 
پرداخت اتوماتیک  

 wifiعوارض بزرگراه  
 -  -  -  -  -  -  -  -  -  - ✔ 

 20 حجم نسخه  9

Mb 

14 

Mb 

40 

Mb 

22 

Mb 

19 

Mb 

12 

Mb 

22 

Mb 

10 

Mb 

17 

Mb 

21 

Mb 

10 

Mb 

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ثبت نام با شماره موبایل  10

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ کارت شارژ سیم  11
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12 
اپراتورهای تحت  

 پوشش)شارژ(
6 3 3 3 3 3 4 3 4 4 6 

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ کارت به کارت  13

14 
بانک های موجود )برای  

 انتقال وجه( 
 32 نامعلوم  25 نامعلوم  28 14 28 19 24 نامعلوم  34

 ✔ -  -  -  -  -  -  -  ✔ -  -  ساعته  24چت و پشتیبانی  15

16 NFC  -  -  -  -  -  - ✔  -  -  - ✔ 

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ شارژ اینترنت  17

18 
اپراتورهای تحت پوشش  

 )اینترنت(
6 3 3 3 3 3 4 3 4 4 6 

19 
شارژ اینترنت  

 ADSLخانگی
 مذاکره -  -  -  -  -  -  -  -  -  3

20 
TDLTE   شارژ مودم های

 همراه
 - ✔  - ✔  -  - ✔ ✔  - ✔ ✔ 

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ پرداخت قبض  21

 مذاکره -  ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ موجودی حساب بانکی  22

 مذاکره ✔ -  ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ -  -  ✔ بیمه  23

 1 1 -  1 1 2 1 نامعلوم  -  -  2 شرکت های بیمه موجود  24

 ✔ -  ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ -  -  ✔ رزرو بلیط  25

 ✔ -  -  -  -  -  -  -  ✔ ✔ -  عوارض خروج از کشور  26

27 QR-code پرداخت با ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔  - ✔ ✔ 

 ✔ ✔ -  ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ کیف پول 28

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ -  -  ✔ باشگاه مشتریان و جشنواره 29

30 
طرح ترافیک و عوارض  

 بزرگراه 
✔  -  - ✔ ✔  - ✔ ✔  - ✔ ✔ 

 ✔ -  -  -  -  -  -  -  -  -  ✔ شارژ ساختمان  31

32 
افتتاح حساب آنلاین  

 بانکی 
 -  -  -  -   -  -  کوثر  ملی  -  - 

 ✔ ✔ -  -  ✔ -  ✔ -  -  -   خدمات خودرو  33

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ خلافی ماشین  34

 -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  ✔ سیم کارت 35

 ✔ -  -  -  ✔ -  ✔ -  -  -  ✔ بازی و سرگرمی 36

 -  -  -  -  -  -  ✔ -  -  -  ✔ سرمایه گذاری 37

 -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  ✔ املاک  38

 ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ ✔ نیکوکاری  39

 مذاکره -  -  -   -  -  -  -  ✔ ✔ پرداخت های سازمانی 40

 -  -  -  -  -  -  -  -  -  ✔ -  پرداخت شرعی  41
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42 
امکان جاسازی کارت 

 شتابی )کهربا( 
 -   -  -  -  -  -  -  -  - ✔ 

43 
سقف واریز و برداشت و  

 انتقال وجه 
 -   -  -  -  -  -  -  -  - ✔ 

 m 2.3 m 3.5 m 250 k 2.4 m 20 k 1.8 m 1.4 m 3.5 m 2.4 m 0 18 جمع نصب در استورها  

 

 استراتژی ورود به بازار واید

 B2Bبازاریابی  

اند که برای  لات خود در سطح کشور ایجاد نموده تکی زیادی برندینگ قابل توجهی را برای محصوهای موبایلی فینامروزه اپلیکیشن 

 ای است.ار قوی، اقتصادی و مقرون به صرفهبازار بسیمطرح شدن و ایجاد بازار مناسب در این صنف، نیاز به استراتژی ورود به 

به اقیانوس قرمزی برخورد کرد  ،تک بودستراتژی ورود به بازار محصول فینصدد طراحی اکه تیم تحقیق و توسعه آریاکو در  زمانی

متمایزی را برای جذب  راهکارهای    واید های هنگفت است هر چند که  صرف هزینه   که برای جذب کاربر و بازاریابی محصول نیاز به

ترین راه جذب کاربر  هزینه  ترین و کمدر نظر گرفته است ولی مطمئن  TTLمخاطب در مارکتینگ مستقیم و غیر مستقیم در فضای  

 چگونه ؟  .و درآمدزایی در این بیزینس، تبدیل تهدید به فرصت بود

در    B2Bآن هم استفاده هوشمندانه از بازاریابی    ، برای مطرح شدن در بازار استراتژی متمایزی را در نقشه راه محصول خود دارد  واید 

گونه که تمامی سرویس هایی  راستای استفاده حداکثری از ظرفیت رقبا، همکاران و شرکای تجاری در معرفی محصول است بدین  

افزاری طراحی و در سبد محصولات موفق  های نرم   SDKو    API   تولید نموده است به شکل  صورت اختصاصی و انحصاریبه  را که  

پایانه   WIFIPayment   پرداخت  های درآمدزای محصول همچوندهند. فرض کنید که قسمتقرار می  بازار های  در تاکسی و 

( در محصولاتی  .، مترو، اتوبوس و ..ها، پارکینگها )عوارضی  Gateway، پرداخت  DynamicQRفروشگاهی، پرداخت اینترنتی  

های حاصله از تراکنش به واید تعلق  رار بگیرند و درصدی از محل درآمد، موبایلت، بله و ... ق724همچون آپ، همراه کارت، تاپ،  

 ایم. مستقیم پیدا کرده ن کاربر دسترسی میلیو 50در این مدل ما بدون هیچ هزینه مارکتینگ مستقیمی به بیش از  به این ترتیب  بگیرد.

  به   جذب   و   دسترسی  برای   که   شودمی   هزینه   تومان   هزار   50  الی  20  بین   مبلغی  کاربر  هر   جذب   برای  فینتک  بازار   در   حاضر   حال  در

مبلغ  تعد  این استرات  1000اد مخاطب حداقل  از  این مدل  انتخاب  با  نیاز است که  تومان مورد  بدون هیچ  میلیارد  بازار  به  ژی ورود 

 ای به این تعداد کاربر با بالاترین سرعت ممکن دسترسی پیدا خواهیم کرد و از محل کارمزد تراکنش درآمدزایی خواهیم کرد.هزینه 

صورت  ه  همانطور که پیش از این اشاره شد استراتژی ورود به بازار محصول واید که در فوق ذکر شده است مربوط به لانچ محصول ب

B2B   های سربار مارکتینگ طراحی شده است ولی این موضوع به این معنی نیست که واید استراتژی  و بدون در نظر گرفتن هزینه

 تواند با ارائه روشی نوین محصولی فاخر و جدید را وارد بازار نماید. داند که چگونه میازار مستقل محصول را ندارد و نمیورود به ب

 

 ایدبازاریابی مستقل محصول و 

دهنده  و ارائه   SDKابتدا محصول واید را بصورت    ،های فنی و میدانی و کاهش هزینهکار برای کاهش ریسک، انجام تست   آغازما در  

سپس بعد از درآمدزایی محصول و رسیدن به نقطه سر به سر    . نماییممعرفی می  B2Bفرد در بازار بصورت  ه  خدمات نوین و منحصر ب

که به جریان نقدی    وارد بازار خواهد شد. واید تا زمانی  TTLو    ATL ،  BTLهای  نظیر در بخش تراتژی بیمحصول مستقل واید با اس

 الذکر را به کسب و کارهای همکار و فینتکی ارائه خواهد داد. فوق B2Bمثبت برسد خدمات 
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که آورده آریاکو   صورتیه  ها هستیم ب   PSPها و  در حال بررسی مدل مشارکت با بانک چنین برای ورود محصول مستقل به بازار  هم

 های مارکتینگ برای ایجاد برند مشترک باشد.بل هزینه محصول واید و آورده طرف مقا

گذاری دراز مدت خود  هدف  ، دار و رو به رشدی داشته باشدزایی پای گذاری را کاهش و درآمدکه ریسک سرمایه  آریاکو برای این 

ار می بندد تا در ارائه  ک ه  تک و گیم تعریف نموده است و تمامی تلاش خود را ب ه در حوزه فینهای خلاق و نوآورانارائه سرویس   را

های جدید  دنبال توسعه سرویسه روی با تحقیق و توسعه شبانه روزی ب . از این آفرینی کندبدیل و بدیع فینتک نقش های بی سرویس

 باشد.می Open APIداری باز و باشد این همان بانک و عرضه آن به بازار می 

هزار مشتری و دریافت    20در بازار دیجیتال سافت لانچ شده است و موفق به جذب    1401در حال حاضر محصول واید از دی ماه سال  

موفق به عقد قرارداد با مجموعه کارفیکس جهت لانچ محصول   B2Bهمچنین در بخش بازاریابی  . تراکنش روزانه شده است 2000

 است.  گردیده مپ بنزین در پ

 

 ( جزییات مشارکت و ارقام مهم مربوط به تامین مالی طرح 3

 تومان  2.000.000.000کل مبلغ مورد نیاز برای اجرای طرح:  ➢

تامین مالی جمعی:   ➢ از طریق  پیشنهادی جهت جذب    100عدد گواهی    20.000.000تومان معادل    2.000.000.000مبلغ 

 تومانی

 درصد  100نسبت مبلغ درخواستی به کل مبلغ مورد نیاز:  ➢

 درصد  26.27: گذاریی سرمایهتا پایان دوره   براورد نرخ بازدهی طرح ➢

 درصد 45.03براورد نرخ بازدهی سالانه طرح:  ➢

 روز 20طول مدت زمان پیشنهادی برای جذب سرمایه:  ➢

 ماه  7گذاری: طول مدت زمان پیشنهادی برای دوره سرمایه ➢

 تومان  2.000.000.000: حداکثر سرمایه قابل پذیرش ➢

 تومان 2.000.000.000 :حداقل سرمایه قابل پذیرش ➢

 نوع تامین مالی: همه یا هیچ  ➢

 تومان  200.000.000 معادلدرصد  10: گذاری متقاضی در طرح خودسرمایه میزان ➢

 تومان 100.000.000کت هر شخص حقیقی: حداکثر مبلغ مشار ➢

 تومان 1.000.000حداقل مبلغ مشارکت هر شخص حقیقی:  ➢

 تومان 2.000.000.000حداکثر مبلغ مشارکت هر شخص حقوقی:  ➢

 تومان  1.000.000: حداقل مبلغ مشارکت هر شخص حقوقی ➢

 درصد  55.52گذاران از نرخ بازدهی سالانه طرح: نسبت پیشنهادی سهم سرمایه ➢
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 ( اطلاعات تکمیلی 4

آوری  ری بعد از تاریخ تکمیل مبالغ جمعساعت کا  72تا    تنوب   1  :شده   آوریبندی پیشنهادی برای دریافت مبالغ جمع زمان ➢

 شده.

رداخت، تاریخ تحویل وجوه  مبنای مواعد پهفتم اجرای طرح )ماه    در  نوبت  1بندی پیشنهادی برای پرداخت سودها:  زمان ➢

 باشد.( گر تاریخ آغاز فعالیت عملیاتی طرح نیز میآوری شده به متقاضی است که بیان جمع

 تاریخ آغاز فعالیت عملیاتی طرح خواهد بود. بعد از    در ماه هفتم نوبت  1بندی پیشنهادی برای بازپرداخت اصل پول: زمان ➢

 ماهه  3 ای پیشرفت:  های دوره بین گزارش پیشنهادی  فاصله زمانی ➢

 

 یشیوه محاسبه سود، مواعد پرداخت و نحوه تسویه تعهدات مال(  5

های مورد اشاره در پیوست دوم قرارداد  درآمدها و هزینه ای  اساس عملکرد دوره   ی طرح برامحاسبه سود خالص دوره  •

 .شودمحاسبه می

باشد  می  سالانهدرصد    25بینی شده در صورت تحقق سناریوی مفروض در حالت متعادل برابر با نرخ    حداقل سود پیش •

به  13.9گذاری( معادل نرخ  ی سرمایههای هفتم )پایان دوره در ماه   الحسابعلیکه در قالب   کنندگان  مشارکت  درصد 

 پرداخت خواهد شد. 

 . شودمحاسبه و پرداخت می ام7گذاران در ماه صل آورده سرمایها •

میزان    لازم • به  است  پیش  120به ذکر  پول و حداقل سود  منظور    یک   ( درصد  25)بینی شده  درصد اصل  به  فقره چک 

صادرکننده  که  است  شده  داده  تحویل  عامل  به  آن ضمانت  آریاشرکت  خود    ی  رایانه  بابت    .است  سازگار  همچنین 

بینی  میلیارد تومان و برای تعهد به پرداخت حداقل سود پیش   2گذاران یک چک به مبلغ  ی سرمایه بازپرداخت اصل آورده 

 ان به عامل تحویل داده شده است.توم 278،014،000شده، یک چک به مبلغ 

 :گذاران و متقاضی در صورت موفقیت طرح نحوه تخصیص سود سرمایه •

گذاری طرح سرمایه 

 )میلیون ریال(

گذاران  یه سهم سرما

از سود پایان دوره  

بینی شده طرح  پیش 

 )درصد (

  سالانه نرخ بازدهی 

 د( درص)طرح  ساده
 نحوه تخصیص سود  حالات 

20,000 55.52% 45.03% 

نه  نرخ بازدهی سالا

طرح کمتر یا  ساده 

 درصد  25مساوی 

گذاران با  اصل آورده سرمایه

بینی  حداقل نرخ سود پیش 

درصد   25شده معادل 

 .شودمحاسبه و پرداخت می
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  سالانهنرخ بازدهی 

  25 طرح بیشتر از ساده 

 درصد  

درصد سود خالص   25تا 

گذاران  طرح به سرمایه

 .شودپرداخت می

باقی سود خالص طرح به  .2

 .شودمتقاضی پرداخت می

 

 ( سایر اطلاعات 6

 ا ها و مجوزهگواهی  ➢
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 نفعانه با عامل یا مدیران وی: ی ذی افشای هرگونه رابطه  ➢

نفعانه میان متقاضی و عامل؛  ی ذی دستورالعمل تامین مالی جمعی و ابلاغ شرکت فرابورس ایران مبنی بر افشای رابطه   24ی  نظر به ماده 

  مشترک دارای یک سهامدار    سازگار رایانه آریا گران کسب و کار بهاسنج و شرکت  لازم به ذکر است هیئت مدیره شرکت تحلیل 

 .دنباشحقیقی می

 تماس رابط طرح:اطلاعات   ➢

09125881225 

Heydari.mehrdad@gmail.com 

 مهرداد حیدری مدیرعامل
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 )طرح توجیهی(  طرح سنجی مالیامکان  –بخش دوم  

  "پروژه هایپراپلیکیشن پرداخت واید  "

 حطر خلاصه(  1

انقلابی را در صنعت    ،کندتراکنش بین موبایلی ایجاد میای که در  با وسعت و پهنه . واید  پلتفرم واید یک راهکار جامع پرداخت است

برای اولین بار در جهان پرداخت را تا فاصله    ،فایواید برگرفته از تکنولوژی وای   .سازدپرداخت بدون تماس و دوربرد فراهم می

 سازد.متری محقق می 50حداقل 

بران و جهانیان است و پتانسیل تغییر متدهای پرداخت را دارد.  تمام هدف از ایجاد واید، داشتن یک پرداخت سریع و امن برای کار 

دغدغه  جمله  میاز  دارند  مالی  تبادلات  بحث  در  مردم  که  پرداخت  هایی  پرداخت،  امنیت  پرداخت،  زمان  به طولانی شدن  توان 

افزار پرداخت موبایلی نرم عنوان اولین راهکار  ه  اشاره کرد. این محصول ب  ...های مختلف، سهولت پرداخت، دریافت وجه و  قبض

جهت حذف دستگاه کارتخوان بانکی ثبت اختراع شده و این محصول برای اولین بار در    WIFIهوشمند با استفاده از تکنولوژی  

اولین راهکار پرداخت اینترنتی توسط بارکد   .شودنوآوری واید به حذف دستگاه کارتخوان خلاصه نمی   جهان رونمایی خواهد شد.

و مسئله    شودموجب می که کمک بسیار زیادی در سرعت و امنیت پرداخت در فضای اینترنت را   شده است سازی واید پیاده پویا در 

های متنوعی در  همچنین روش  .سپاردها میفیشینگ اطلاعات کارت بانکی را کاملا حل نموده و برای همیشه رمز پویا را به خاطره 

 که انقلابی در صنعت پرداخت خواهد بود.  گرددمی پرداخت تاکسی، اتوبوس، عوارضی، مترو، پارکینگ و رستوران عرضه 

کنندگان پول با نصب نسخه مشتری و اتصال واید به کارت شتابی  پذیرنده دارد، مشتریان و پرداخت واید دو نسخه مستقل مشتری و 

د داشت. نسخه پذیرنده مربوط به کسب و کارهای  ن خود، امکان انتقال وجه، پرداخت اینترنتی و پرداخت با دستگاه کارتخوان را خواه

آماده    خود   د خود نصب کرده و با وارد کردن اطلاعات شخصی و بانکیمختلف است که اصناف نسخه پذیرنده را در موبایل هوشمن

از مشتریان می پول  لیست    د. نباشدریافت  پذیرنده،  به  نزدیک شدن  با  باشد  داشته  را  نسخه مشتری  هر کاربری که  این سناریو  در 

یرنده مورد نظر و وارد نمودن مبلغ، پرداخت  کند و با انتخاب پذمتری( در موبایل خود مشاهده می  50های اطراف را )تا شعاع  پذیرنده 

 شود.پول انجام می 

های جاری و  کاربران این محصول، پرداخت هزینه به طور کلی مبلغ مد نظر جهت تامین مالی در طرح حاضر به منظور رشد تعداد  

 خواهد بود.  1402ماهه ابتدایی سال  7نیروی انسانی شرکت در بازه 

 میلیون ریال   –مفروضات مقدماتی و مالی طرح (  2

 ارقام  شرح ارقام  شرح

 %3 نرخ حق الزحمه سکو 3 تعداد پرسنل اداری )نفر( 

 %0.5 نرخ حق الزحمه فرابورس  9 تعداد پرسنل عملیاتی )نفر( 

 600 حق الزحمه سکو )میلیون ریال(  180 متوسط حقوق پرسنل عملیاتی )میلیون ریال( 
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گذاری مورد نیاز برای اجرای  سرمایهمجموع 

 طرح )میلیون ریال( 
 100 حق الزحمه فرابورس )میلیون ریال(  20,000

کل تامین مالی مورد نیاز از طریق تامین مالی  

بدون حق الزحمه سکو و فرابورس  -جمعی 

 )میلیون ریال( 

 %0.0 گذاران )قطعی(نرخ پرداختی به سرمایه 20,000

گذاری اولیه )میلیون  سرمایهسهم متقاضی از 

 ریال(
2,000 

گذاران )علی نرخ پرداختی به سرمایه

 الحساب( 
13.90% 

گذاری اولیه  گذاران از سرمایهسهم سرمایه

 )میلیون ریال( 
18,000 

های نسبت هزینه استهلاک به هزینه 

 اداری، عمومی و فروش
1% 

 20,320 مجموع جریانات نقدی خروجی )میلیون ریال( 
نرخ سود مشارکت متقاضی تا پایان 

 طول دوره 
11.24% 

 31,099 مجموع جریانات نقدی ورودی )میلیون ریال( 
گذاران تا نرخ سود مشارکت سرمایه

 پایان طول دوره 
13.90% 

 %45.03 نرخ بازده داخلی طرح ساده و سالانه
نرخ سود مشارکت متقاضی ساده و 

 سالانه 
20.03% 

بینی شده طرح تا پایان  جریان نقدی پیش مجموع 

 دوره )میلیون ریال( 
6,492 

گذاران ساده نرخ سود مشارکت سرمایه

 و سالانه 
25.00% 

بینی گذاران از سود پایان دوره پیش سهم سرمایه

 شده طرح 
 7 طول دوره تامین مالی )ماه( 55.52%

بینی شده  سهم متقاضی از سود پایان دوره پیش

 طرح
 %10 درصد تامین شده توسط متقاضی 44.48%

 2,000 ی متقاضی )میلیون ریال( آورده  150 های جانبی سکومبلغ هزینه 

 

 میلیون ریال  –جریانات ورودی طرح (  3

ردی 

 ف
 شرح  نوع 

ماه 

0 

ماه 

1 
 مجموع 7ماه  6ماه  5ماه  4ماه  3ماه  2ماه 

1 

از محل  

dynamic 
QR 

تعداد  

تراکنش  

 ماهانه 

0 0 15,000 19,500 25,350 32,955 42,842 55,694 191,340 

2 

درآمد به  

ازای هر  

تراکنش  

خرید 

 )ریال(

0 0 1,200 1,200 1,200 1,200 1,200 1,200  
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3 

مجموع کل  

درآمد 

)میلیون  

 ریال(

0.00 0.00 18.00 23.40 30.42 39.55 51.41 66.83 229.61 

4 

از محل ارائه  

نسخه  

پذیرندگی  

 واید

تعداد  

پذیرنده  

 احتمالی 

0 0 11,500 14,950 19,435 25,266 32,845 42,699 146,694 

5 

درآمد از 

محل فروش  

اشتراک  

ماهانه نسخه  

پذیرنده پوز  

 )ریال(

0 0 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000  

6 

مجموع کل  

درآمد 

)میلیون  

 ریال(

0.00 0.00 2,300.00 2,990.00 3,887.00 5,053.10 6,569.03 8,539.74 29,338.87 

7 

از محل  

ها تراکنش

ی جانبی  

 واید

تعداد  

تراکنش  

 ماهانه 

0 0 20,000 26,000 33,800 43,940 57,122 74,259 255,121 

8 

درآمد به  

ازای هر  

تراکنش  

خرید 

 )ریال(

0 0 1,000 1,000 1,000 1,000 1,000 1,000  

9 

مجموع کل  

درآمد 

)میلیون  

 ریال(

0 0.00 20.00 26.00 33.80 43.94 57.12 74.26 255.12 

10 

از محل  

ها تراکنش

 WIFIی 

تعداد  

 تراکنش

 ماهانه  

0 0 20,000 26,000 33,800 43,940 57,122 74,259 255,121 

11 

کارمزد به 

ازای هر  

تراکنش  

 )ریال(

0 0 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000  

12 

مجموع کل  

درآمد 

)میلیون  

 ریال(

0 0 100.00 130.00 169.00 219.70 285.61 371.29 1,275.60 
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13 
مجموع کل  

 درآمدها
 0 0 2,438 3,169 4,120 5,356 6,963 9,052 31,099 

 

 میلیون ریال  –جریانات خروجی طرح (  4

ردی 

 ف
 نوع 

ش

 رح
 7ماه  6ماه  5ماه  4ماه  3ماه  2ماه  1ماه  0ماه 

مجمو 

 ع

1 

هزینه  

مارکتینگ 

محصول  

 واید 

 0 0 400 400 400 400 400 400 2,400 

2 

های  هزینه 

نیروی  

 انسانی 

 0 2,160 2,160 2,160 2,160 2,160 2,160 2,160 15,120 

3 

های  هزینه 

اداری،  

عمومی و  

 فروش 

 0 400 400 400 400 400 400 400 2,800 

4 

مجموع 

کل 

 هاهزینه 

 0 2,560 2,960 2,960 2,960 2,960 2,960 2,960 20,320 

 

 ریال میلیون -  طرح شده بینیپیش  نقدی جریانات(  5

ردی 

 ف
 7ماه  6ماه  5ماه  4ماه  3ماه  2ماه  1ماه  0ماه  شرح  عنوان

مجمو

 ع

1 
سود قبل از  

 بهره و مالیات 

جریان  

نقد  

 عملیاتی 

0 (2,560) (522) 209 1,160 2,396 4,003 6,092 10,779 

2 
هزینه  

 استهلاک 
0 4 4 4 4 4 4 4 28 

 3,465 1,523 1,001 599 290 52 0 0 0 مالیات 3

4 
جریان نقد 

 عملیاتی 
0 (2,556

) 
(518) 161 874 1,801 3,006 4,573 7,342 

5 

گذاری  سرمایه 

در سرمایه در 

 گردش

خالص  

سرمایه در 

 گردش

20,000        20,000 
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6 

بازیافت  

سرمایه در 

 گردش

        0 

7 
گذاری  سرمایه 

 اولیه 

مخارج  

 ایسرمایه 

0        0 

8 

ارزش اسقاط 

پس از کسر 

 مالیات

        0 

9 
مخارج  

 ایسرمایه 
0        0 

 

 ریال میلیون  - طرح داخلی بازده نرخ(  6

ردی 

 ف
 مجموع 7ماه  6ماه  5ماه  4ماه  3ماه  2ماه  1ماه  0ماه  شرح  عنوان

1 

جریان  

نقدی  

 عملیاتی 

 0 (2,556
) 

(518) 161 874 1,801 3,006 4,573 7,342 

2 

تغییر در  

سرمایه در 

 گردش

 (20,000)       20,000 0 

3 
مخارج  

 ایسرمایه 
 0        0 

4 
های  هزینه

 تامین مالی 

کارمزد  

سکو و  

فرابورس  

به  

ی  اضافه

های  هزینه

 جانبی

(850)        (850) 

5 

مجموع  

جریان  

 نقدی طرح 

 (20,850) 
(2,556

) 
(518) 161 874 1,801 3,006 24,573 6,492 

 %3.75 ماهانه  -نرخ بازده داخلی طرح  6

 %55.59 مرکب -سالانه  -نرخ بازده داخلی طرح  7

 %45.03 ساده -سالانه  -نرخ بازده داخلی طرح  8

 %29.42 مرکب - ماهه  7 -نرخ بازده داخلی طرح  9

 %26.27 ساده - ماهه  7 -نرخ بازده داخلی طرح  10
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 ریال میلیون -  گذارانسرمایه داخلی بازده نرخ ( 7

ردی 

 ف
 0ماه   عنوان

ماه 

1 
 مجموع 7ماه  6ماه  5ماه  4ماه  3ماه  2ماه 

1 

دریافتی  

 گذاران سرمایه 

بابت  

اصل  

 مبلغ 

0 0 0 0 0 0 0 20,000 20,000 

2 

بابت  

سود  

علی 

 الحساب 

0 0 0 0 0 0 0 2,780 2,780 

3 

بابت  

سود  

 قطعی 

0 0 0 0 0 0 0 0 0 

4 
آورده 

 گذاران سرمایه 
 20,000 0 0 0 0 0 0 0 20,000 

5 

خالص  

جریانات نقدی  

 گذاران سرمایه 

 (20,000
) 

0 0 0 0 0 0 22,780 2,780 

 %1.88 ماهانه  -گذاران نرخ بازده داخلی سرمایه 6

 %25.00 مرکب   -سالانه  -گذارانداخلی سرمایهنرخ بازده  7

 %22.52 ساده - سالانه  -گذاران نرخ بازده داخلی سرمایه 8

 %13.90 مرکب - ماهه  7 -نرخ بازده داخلی طرح  9

 %13.14 ساده - ماهه  7 -نرخ بازده داخلی طرح  10

 %25.00 ساده - سالانه  - گذاران نرخ بازده پیشنهادی برای سرمایه 11

 

 ها ( ریسک 8

 راهکار کنترل ریسک ی ریسک عامل ایجاد کننده

 ریسک نقدینگی و منابع مالی 

عدم جذب به موقع منابع مالی مورد نیاز جهت سرمایه در  

گردش باتوجه به شرایط اقتصادی کشور و همچنین عدم  

تواند بعنوان یک  ها و موسسات مالی میمشارکت بانک

گرفته شود که لازم است راهکارهای مناسب  ریسک در نظر 

 برای مدیریت این بخش از ریسک گرفته شود. 

 قطعی اینترنت

راهکاری برای کنترل این ریسک وجود ندارد با توجه به  

اینکه اینگونه از محصولات بر بستر وب طراحی و ارائه  

گردند در صورت قطعی اینترنت امکان ارائه خدمت وجود  می



 
21 

 

گر اینکه محصول در کشور دیگری با فضای  نخواهد داشت م

 بازتری ارائه شود. 

 قوانین رگولاتوری بانک مرکزی

نماید بانک مرکزی ایران بصورت روزانه قوانینی را منتشر می 

که نیازمند پیاده سازی سریع فنی و دریافت مجوز است این  

گونه از تغییرات ممکن است که فرآیند پرداخت پول را  

ید که برای رفع این مشکل با شرکت های  نمامحدود سازی 

فعال در حوزه پرداخت همچون بله، ایوا و پی اس پی ها در  

حال مذاکره جهت عقد قرارداد همکاری مشترک هستیم که  

با حمایت های سیاسی ایشان بتوانیم چالش را پشت سر 

 بگذاریم.

 


